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Lockington, Elliott (SPAC/PSPC) 

De : Media <media@tpsgc-pwgsc.gc.ca> 

Date : 29 avril 2020 20 h 29  

À : Harris, Emily (SPAC/PSPC); Roy, Cecely (SPAC/PSPC) 

Cc : Elizabeth Lindsay; James Stott; Jean-François Létourneau; Martine Skelton; 

Media; Me'Shel Gulliver Bélanger; Sara Lacasse; Vivianne Soubhie; Bryan Blom  

Objet : Pour approbation du CM. Réponse aux médias / Niveau 1 - Suivi - COVID-19 — 

Contrat avec Amazon Canada / Blacklock’s Reporter 

Bonsoir Mesdames,  

Pour votre appro. 

Merci,  

JF 

Nouvelle info 

Réponse aux médias 

Blacklock’s Reporter 

Korski, Tom (Blacklock’s Reporter) 

Date de réception de l’appel : 28 avril-20 à 18 h 25 

Délai : 30 avril-20 à 17:00  
Niveau 1 - Suivi — COVID-19 — Contrat avec Amazon Canada 

CONTEXTE (à titre d’information): 

Le journaliste a d’autres questions suite à la réponse de SPAC. 

ÉNONCÉ DE VALEUR : 

QUESTIONS ET RÉPONSES 

Q1. Est-ce que le contrat Amazon expire complètement le 30 juin? 

Q2. Dans le cas contraire, quelles sont les options de prolongation et quels sont 

les frais afférents à ces options? 

R1-2) Le contrat est en vigueur jusqu’au 31 mars 2021. Amazon offre son aide son 

aide au Canada en cette période de besoin urgent, sans profit jusqu’au 30 juin 

2020. Au-delà du 30 juin 2020, le coût sera inférieur aux tarifs commerciaux 

standards d’Amazon, et sera déterminé avant le 30 mai 2020. 

+++++ 

** Réponse transmise au journaliste le 28 avril. ** 

Q1. Quelle est la valeur du contrat ou du paiement à Amazon Canada pour la 

distribution de fournitures en cas de pandémie ? 
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Q2. M. Matthews s’adressant au comité des opérations gouvernementales sur Amazon dit : 
« C’est un arrangement très particulier, sans frais -- je suis désolé, pas de profits pour les 

premiers mois et nous partirons de là ». 
Quels sont les termes exacts du contrat à prix coûtant avec Amazon? Que représente « les 
premiers mois »? 

R1-2. Le contrat a été signé le 1er avril 2020 au nom de l’Agence de la Santé publique du Canada, qui 
est responsable de la distribution des fournitures d’urgence aux provinces et aux territoires. Il s ’agit 
d’un accord avec Amazon Canada pour nous aider à gérer la distribution des équipements de 

protection individuelle et des fournitures, achetés par le gouvernement, pour soutenir 
l’intervention COVID-19. 

En cette période de besoin urgent, Amazon Canada offre son aide au Canada sans profit jusqu’au 
30 juin 2020. 

La majeure partie des coûts est la livraison, principalement par Postes Canada et Purolator, puisque 

ces derniers respectent les exigences du contrat pour le traitement physique et la livraison des 
fournitures aux provinces et aux territoires. Le contrat prévoit également l’utilisation d’Amazon Business 
Store et du système de suivi d’Amazon. 

La valeur totale du contrat est de 5 millions de dollars, taxes en sus. 

Q3 M. Matthews a également déclaré au Comité que le prix des masques N95 achetés en gros 

était de 1,20 $ avant la pandémie : « Lors de commandes plus récentes, les prix sont montés 
jusqu’à cinq ou six dollars ». Il avait déjà dit le 16 avril au Comité de la santé à la Chambre 

des Communes que le Ministère avait commandé 130 millions de N95. Si l’on prend le chiffre 
le plus bas qu’il cite, à savoir cinq dollars pièce, cela signifie : 5 dollars moins 1,25 dollar = 
3,75 dollars x 130 millions d’unités = 487,5 millions de dollars. Vous nous dites que l’Agence 

de la Santé publique, en ne stockant pas de N95 avant la pandémie, a coûté un demi-milliard 
aux contribuables? 

R3. Non, ce n’est pas le cas. Dans cet environnement en constante évolution, notre objectif premier 

est de protéger les travailleurs de la santé en première ligne de cette crise. Alors que nous sommes 
en plein milieu de la réponse à cette crise, il est trop tôt pour spéculer sur les coûts totaux. Nous 

achetons également sur un marché affecté par une forte augmentation de la demande mondiale de 
fournitures médicales et d’EPI, ainsi que par la fragilité de la chaîne d’approvisionnement qui peut 
entraîner une hausse des coûts de certains produits. 


