
Lockington, Elliott (SPAC/PSPC) 

De : Roy, Cecely (SPAC/PSPC) 

Envoyé : May 1, 2020 21:20 AM 

À : Laycock, Tristan (SPAC/PSPC); McKenna2, Neil (SPAC/PSPC); Murdock, 

Kelly (SPAC/PSPC) 

Cc : Harris, Emily (SPAC/PSPC); fitz-morris, James (SPAC/PSPC) 

Objet : À DES FINS DE SENSIBILISATION : suivi de la réponse aux médias – COVID-19/niveau 1 

Contrat avec Amazon Canada/Blacklock's Reporter 

Je signale la réponse ci-dessous. Elle donne de nouveaux détails sur le contrat avec Amazon Canada 

concernant les implications relatives aux coûts et au calendrier après la période de trois mois pendant 

laquelle les services sont fournis sans profit.  

Merci, 

Cecely 

// 

Nouvelle information 
Réponse des médias  

Blacklock's Reporter 

Korski, Tom (Blacklock's Reporter) 

Date de réception de l’appel : 28 avril 2020 à 18 h 25 

Date limite : 30 avril 2020 à 17 h  
Suivi de la COVID-19/niveau 1 – contrat avec Amazon Canada 

CONTEXTE (pour votre information) : 

Le journaliste a d’autres questions en lien avec la réponse de SPAC. 

ÉNONCÉ DE VALEURS : 

QUESTIONS ET RÉPONSES 

 Q1. Est-ce que le contrat d’Amazon se termine définitivement le 30 juin? 

Q2. Dans la négative, quelles sont les options de prolongation? Quels sont les frais 
proportionnels pour ces options? 

R1-2. Le contrat est valide jusqu’au 31 mars 2021. Amazon Canada offre son 

aide au Canada pendant cette période de besoins urgents, sans profit 

jusqu’au 30 juin 2020. Le contrat est valide jusqu’au 31 mars 2021 et le coût 

après le 30 juin 2020 sera inférieur aux frais standard commerciaux 

d’Amazon Canada. et déterminé avant le 30 mai 2020. 

+++++ 

**Réponse envoyée au reporteur le 28 avril.** 



Q1. Quelle est la valeur du contrat avec Amazon Canada ou de son paiement 
pour la distribution des fournitures pour la pandémie? 

Q2. Le sous-ministre Matthews dit au comité des opérations gouvernementales 
à propos d’Amazon : « Il s’agit d’un arrangement distinct sans frais et je suis 
désolé, sans profit pour les premiers mois, et nous verrons pour la suite. » 
[traduction] 
Quelles sont exactement les conditions du contrat au prix coûtant avec Amazon? 
Que signifie « les premiers mois »? 

R1-2. Le contrat a été signé le 1er avril 2020 au nom de l’Agence de la santé publique du 
Canada qui distribue les fournitures d’urgence aux provinces et aux territoires. C’est une 
entente avec Amazon Canada pour mieux gérer la distribution de l’équipement de 
protection individuelle et des fournitures achetés par le gouvernement pour appuyer la 
lutte contre la COVID-19. 

Amazon Canada offre son aide au Canada pendant cette période de besoins urgents, 
sans profit jusqu’au 30 juin 2020. 

L’essentiel du coût concerne la livraison, surtout par Postes Canada et Purolator, qui 
respectent les exigences du contrat pour traiter physiquement et livrer les fournitures aux 
provinces et aux territoires. Le contrat prévoit également l’utilisation d’Amazon Business 
Store et du système de suivi. 

La valeur totale du contrat est de cinq millions de dollars, taxes en sus. 

Q3. Le sous-ministre Matthews dit aussi au comité que le prix des masques N95 
achetés en lot était de 1,20 $ avant la pandémie : « Pour les commandes plus 
récentes, on peut voir que les prix offerts allaient jusqu’à cinq ou six dollars. » 
[traduction] Au Comité de la Chambre des communes sur la santé, le 16 avril, le 
sous-ministre Matthews a dit que le Ministère avait commandé 130 millions 
masques N95. En prenant le chiffre le plus bas, il mentionne un prix de 5 $ l’unité, 
soit : 5 $ moins 1,25 $ = 3,75 $ x 130 millions unités = 487,5 millions. Dites-vous 
que l’Agence de la santé publique, parce qu’elle n’a pas stocké de masques N95 
avant la pandémie, coûte aux contribuables un demi-milliard de dollars? 
 
R3. Non, ce n’est pas le cas. Dans cet environnement en constante évolution, notre 
principal objectif est de protéger les travailleurs de la santé aux premières lignes de 
cette crise. Alors que nous sommes au milieu de la réponse à cette crise, il est trop tôt 
pour spéculer au sujet du total des coûts. Nous achetons également dans un marché 
caractérisé par un bon de la demande mondiale pour l’EPI et les fournitures médicales. 
La fragilité de la chaîne d’approvisionnement pourrait entraîner des coûts plus élevés 
pour certains produits. 


